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Telcap optimise les investissements des operateurs
téléphoniques
Economie

Olivier Rostaing est ingénieur Télécom : il a travaillé 17 ans chez les plus gros opérateurs de la
téléphonie, ATT, Vodafone et, en dernier lieu, Ericsson. L'occasion d'assister régulierement a
«des disputes entre les équipes techniques qui demandent toujours plus d'investissements et les
financiers qui freinent, a la recherche du retour sur investissement».

«lls ne sont jamais capables de corréler l'investissement et le retour qu'il engendre» explique
Olivier Rostaing, «ce dernier étant trés disparate selon les zones et le volume du trafic. Le
business model évolue rapidement, ajoute-t-il, par exemple en France quand l'arrivée de Free a
introduit l'illimitéx.

Mais il y a aussi l'introduction de nouvelles technologies comme la 5G, dont on parle déja et
enfin un élément de plus en plus important, les OTT («Over the top») tels que Youtube ou
Facebook, gros utilisateurs de débit qui absorbent des revenus en amont par la publicité. «Donc
ils (les opérateurs) sont sous une pression énorme» confie Olivier Rostaing en ajoutant : «on
peut les aider a corréler grace a notre outil de mesure élaboré a partir de modéles
mathématiques complexes : ainsi quand on installe une antenne qui doit étre bien dimensionnée,
nous pouvons quantifier la sous-utilisation comme la sur-utilisation». En phase de création,
Telcap a certes recgu le soutien des collectivités publiques de la région (Réseau Entreprendre,
Fonds Régional pour I'lnnovation, BPI) mais «nul n'est prophéte en son pays» rappelle Olivier
Rostaing avec un demi-sourire.

«Nous n'avons pas encore convaincu les opérateurs frangais qui ne voient pas la
problématique». C'est donc sur des marchés plus lointains que Telcap commence a se
développer : Algérie, Philippines, Afghanistan mais aussi en Afrique ol un contrat de 500 K€ est
en train d'étre signé. Avec 22 collaborateurs autour du projet, dont 6 salariés, Olivier Rostaing
vise, dans les 3 a 5 ans, un chiffre d'affaires minimal de 5 M€ en traitant de 5 a 10 % du marché
mondial ou il n'a, pour I'heure, pas de véritables concurrents.
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